
Alltfler utländska kunder söker helhetslösningar 
på alltfler områden. Möjligheterna för mindre 
företag att konkurrera på marknader geografiskt 
långt bort blir allt svårare då det både är dyrt 
och tidskrävande.

SOFF vill öka företagens kunskaper om varan-
dra för att möjliggöra att medlemmar ”klustrar” 
ihop sina erbjudanden och på så sätt vinner 
större nationella- och internationella 
upphandlingar tillsammans.

Personlig utrustning blir för sjömän och soldater 
allt viktigare och krav ställs på ett användbart, 
kvalitativt soldatsystem. 

SOFF arrangerar därför den 21 november en 
workshop där företagen bjuds in att berätta om 
sina lösningar/produkter kopplat till personlig 
utrustning, vilka marknader de är intresserade 
av och hur de ser på att samarbeta med andra 
företag för att vinna fler upphandlingar.

PROGRAM - 21 november 2016

10:00	 Inledning, Robert Limmergård (SOFF)	

10:15	 Företagspresentationer
	 □ Deltagande företag inbjuds berätta om 	
	    vilka produkter de har, samarbeten de 		
	    söker och marknader de vill arbeta mot
	
12:00		  Lunch

13:00 	Forts. företagspresentationer

■		  Kaffe
	
■	 Workshop
 	 □ Gemensam diskussion
	 (Modereras av Robert Limmergård, SOFF)
	
14:30	 Summering av dagen 
	 Robert Limmergård (SOFF)

När: 	 21 november 2016, kl.10:00 - 14:30
Plats: 	 Storgatan 5, Stockholm

Anmälan: 	 Sker via länk.
		  Senast 16 november
		
Kostnad: 	 375:-/p. för medlemmar
		  675:-/p. för icke medlemmar

Vill du vinna större upphandlingar tillsammans 
med andra?
Välkommen till exportkluster – tema personlig utrustning

http://www.trippus.net/Exportkluster_personlig_utrustning_registrering

